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Absolwent zarzadzania na Politechnice todzkiej z doswiadczeniem w sprzedazy B2B zdobytym podczas stazu w Grupie OLX. Komunikatywny
i zorientowany na wyniki — podczas stazu osiggnatem 112% targetu sprzedazowego. Szukam stanowiska mtodszego handlowca z mozliwoscig
rozwoju w sprzedazy doradczej.

DOSWIADCZENIE

Stazysta ds. Sprzedazy B2B, Grupa OLX (OLX Praca), £odz Lip 2025 - Lut 2026
Staz w dziale sprzedazy B2B — pozyskiwanie klientow biznesowych na platforme ogtoszen pracy.

» Realizacja 112% targetu sprzedazowego przez 5 z 8 miesiecy stazu

» Pozyskanie 28 nowych klientéw biznesowych (agencje HR, software house'y, firmy produkcyjne)
o Prowadzenie srednio 35 rozmoéw telefonicznych dziennie (cold calling i follow-up)

o Przygotowanie 45 ofert handlowych i prezentacji produktowych w PowerPoint

Sprzedawca (praca studencka), Media Markt, todz Cze 2024 - Maj 2025
Sprzedaz doradcza w dziale komputerow i elektroniki uzytkowej.

o Obstuga 30-40 klientow dziennie — doradztwo w wyborze sprzetu komputerowego
o Upselling akcesoriéw i ustug dodatkowych — srednia warto$¢ koszyka +18% vs. norma dziatu
WYKSZTALCENIE
Stopien i kierunek, Politechnika tédzka, £6dz Paz 2023 - Cze 2026

Praca licencjacka: Skutecznosc technik social selling na LinkedIn w sprzedazy B2B ustug IT. Srednia ocen: 4,18.

UMIEJETNOSCI

Sprzedaz B2B « Cold calling / prospecting « Negocjacje handlowe « CRM (HubSpot, Pipedrive) « Przygotowanie ofert « Microsoft PowerPoint o
LinkedIn Sales Navigator « Techniki sprzedazy (SPIN, Challenger) « Obstuga klienta « Microsoft Excel

CERTYFIKATY

HubSpot Inbound Sales Certification, HubSpot Academy Paz 2025
JEZYKI

Polski (ojczysty) « Angielski (B2)

ZAJECIE POZALEKCYJNE

Cztonek Studenckiego Kota Przedsigbiorczosci Pt Paz 2024 - Cze 2026
Udziat w konkursie biznesowym Business Case Challenge organizowanym przez Deloitte — zespét w TOP 10 sposréd 85 druzyn. Opracowatem
strategie Go-to-Market dla hipotetycznego produktu SaaS.
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