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Annika Petersson
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Hej Annika Petersson,

Jag soOker tjansten som Key Account Manager pa Microsoft Sverige med starkt engagemang
for strategisk kundrelationshantering och affarsutveckling inom enterprise-segmentet. Jag
har 9 ars erfarenhet fran B2B-férsaljning av mjukvaru- och molnlésningar, varav 5 ar i
KAM-roller med ansvar for kundportfoljer pa 80-150 miljoner kronor per ar och ett team

om 3 interna séaljspecialister.

| min nuvarande roll pa ett IT-bolag ansvarar jag for 8 strategiska storkundskonton inom
bank och férsakring. Under 2024 uppnadde jag 118 procent av min foérsaljningskvot och
expanderade en befintlig kundrelation fran ett ramavtal vart 12 miljoner kronor till 31 miljoner
kronor pa 14 manader, genom att identifiera korsférsaljningsmojligheter inom molntjanster
och cybersakerhet. Jag har genomfért 6 framgéangsrika upphandlingsprocesser och har
stark vana av att presentera affarscase for C-level-beslutsfattare.

Microsoft Sveriges stéllning som ledande inom molntransformation och ert ekosystem av
partnerskap med de stdrsta svenska enterprise-bolagen ar det som driver mitt intresse
for just denna roll. Jag arbetar konsultativt och bygger langsiktiga relationer baserade pa
affarsnytta, och ser Microsofts produktportfélj — med Azure, M365 och Dynamics 365 i
centrum — som en fantastisk plattform for att skapa riktigt varde fér kunderna. Jag hoppas
pa ett samtal om hur jag kan bidra till er séljorganisation.

Med vanliga halsningar,

Patrik Holm



